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L'APPORT DU LIVRE

COMPRENDRE LES PRINCIPE FONDAMENTAUX
DELAPSYCHOLOGIE DE LAPERSUASION
ET LEURS APPLICATIONS

LE CONTENU DU LIVRE

PRESENTATION DE 7 PRINCIPES
- DESCRIPTION THEORIQUE
- TECHNIQUES ET APPLICATIONS ASSOCIEES
- COMMENT LES DEJOUER

LARECIPROCITE

NOUS NOUS EFFORCONS DEPAYER ENRETOUR
LES AVANTAGES RECUS D'AUTRUL.
]

L'ENGAGEMENT ET LA COHERENCE

NOUS NOUS EFFORCONS D'ETRE ET DE PARATTRE
COHERENTS DANS NOTRE COMPORTEMENT.

e

LAPREUVE SOCIALE

NOUS JUGEONS QU'UN COMPORTEMENT

EST PLUS APPROPRIE SINOUS VOYONS

D'AUTRES PERSONNES L' ADOPTER.
LAPERSEPTION CONTRAS TEE

NOS JUGEMENTS SONT ALTERES |
PARNOTRE PERCEPTION EN AMONT. =l

< .PERCEPTION

LA SYMPATHIE
, APPARENCE PHYSIQUE
NOUS ACCEDONS PLUS VOLONTIERS AUX SIMILARITE
REQUETES DES PERSONNES QUINOUS COMPLIMENTS

SONT CONNUES ET SYMPATHIQUES. CONTACT ET COOPERATION

L' AUTORITE CONDITIONNEMENT ET ASSOCIATION
NOUS AVONS ASSIMILE QUE L'OBEISSANCE

AUX AUTORITES COMPETENTES EST LOUABLE

ET QUE LA DESOBEISSANCE EST CONDAMNABLE.

AINS| ON A TENDANCE A SUIVRE LES

RECOMMANDATIONS DES EXPERTS.

LARARETE
+ .
NOTRE VOLONTE DE POSSEDER UNE CHOSE VAN ) ;\
DEPEND DE SARARETE ET DENOTRE y
LIBERTE A L' ACQUERIR. \W _‘d



