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ACHETER POUR
REVENDRE

Principe : déterminer le prix de
I’'acheteur et y soustraire la somme de
tous les coiits et profit désirés afin de
déterminer le prix d’achat maximum.
e Analyser les propriétés
1. Déterminer le VAR
2. Estimer le colt des travaux
3. Déterminer les frais
4. Déterminer le colt du financement
5. Déterminer le prix d’achat maximum

« Pour vendre avec profit
« Prévoir la vente avant d’acheter

intéressent les gens
« Annoncer un prix compétitif

« Rechercher des biens qui

- Apprendre a vendre
+_ Maitriser le “staging”
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L’APPORT DU LIVRE

DES METHODES ET OUTILS POUR
ACCOMPAGNER LES INVESTISSEURS TOUT AU
LONG DU PROCESSUS D'INVESTISSEMENT
IMMOBILIER

*
NEGOCIER,FAIRE UNE
OFFRE ET ACHETER

* Processus d’achat

 L'offre d’achat

» Le compromis de vente

» La signature de I'acte devant notaire
« Faire une offre

- S’assurer que I'on est prét

 Faire une offre adaptée

« Se ménager une porte de sortie
« Négocier

- Masquer ses émotions

» Rechercher les motivations du vendeurn

» Déclencher le désir du gain ou la peu
« Démontrer la justesse de I'offre
» Apporter des solutions aux probleme

du vendeur
Mettre de I'argent sur la table

LES THEMES ABORDES

000000 O

DEBUTER QUAND ON
EST PAUVRE

« Choisir sa stratégie

« Acheter un immeuble de rapport, y
habiter et louer le reste

« Acheter un appartement/maison, y
habiter, rénover et revendre

- Rester locataire, et acheter un bien
mis en location qui s’auto-finance

- Rester locataire et acheter un bien a
rénover et le revendre rapidement

» Respecter les grands principes

sainement ses finances personnelleq.
« Comprendre la psychologie du

financiers (se payer en premier, gérgl

COMPRENDRE LES PRINCIPES DE BASE SUR
L'INVESTISSEMENT IMMOBILIER

FINANCER L’ACHAT D'UN BIEN IMMOBILIER

TROUVER ET RECONNAITRE LES BONNES AFFAIRES
CONNAITRE LES 2 GRANDES STRATEGIES IMMOBILIERES
NEGOCIER, FAIRE UNE OFFRE ET ACHETER
DEBUTER QUAND ON EST PAUVRE

UN PLAN POU%ACHETER EN 8 SEMAINES

of

;

E

/ PLAN POUR DEMARRER

EN 8 SEMAINES

» Les 5 premiéres semaines

» Regarder 500 annonces ciblées sur
les critéres d’achat sélectionnés

- Visiter 20 propriétés

+ Assister a 2 ventes publiques

» Faire 10 analyses de cashflow ou
10 calculs de PAM

» 6e a 8e semaine

- Déterminer la propriété a acheter

- Faire une offre
« Acheter...

@:cés (visualisation, action... )/ K

« Estimer le colt des travaux




